Erfoly durch 4 fachliche Kompetenz

Verkuufen ist eine Kunst, Ubung mucht den Meister

.Dus wuhre Geheimnis des

Erfolges ist die Beyeisteruny.™

.Nur wer den yewohnten
Raum verldsst, kanh heue
Welten entdecken.™

. Warte nicht auf Wind -
nimm selbst dus Ruder
in die Hund.™

LLangfristiy gewinnt immer
der Ehrliche.™

LAnfangen ist leicht,
durchhualten eine Kunst.™

.Wer auf hdhere Berye
steigen will, muss uuch
schdrferen Wind vertragen.™

FACHLICHE KOMPETENZ -
VERTRIEB

In unseren Trainings erhalten Teilnehmerinnen Fortbildung fur
das Fachgebiet Vertrieb.

Auch wenn der Schwerpunkt fachlich ausgerichtet ist, werden die
mentale & emotionale Kompetenz berticksichtigt. Somit vermitteln
wir ganzheitliches Wissen, fachliches Know-How aus der Praxis
der Trainerinnen und Tools und Techniken zum jeweiligen Trainings-
inhalt.

Alle Beitrdige werden so vermittelt, dass das Gelernte einfach im
Business-Alltag um- und eingesetzt werden kann.

Durch unsere langjdhrige Vertriebs-Erfahrung garantieren wir
fachlichen und sozialen Erfolg fur lhre Vertriebsmannschaft.
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Vertrieb

eDAN &
wentage €

TRAININGS FUR DEN VERTRIEB:
TYPOLOGIE IM VERTRIEB
TEAMBUILDING

ERFOLG IM VERTRIEB
MOTIVATION
VERTRIEBS-MENTALTRAINING
VERTRIEBSTRAINING BASIC”S
VERTRIEBSTRAINING FUR PROFIS
FACHHANDELS-VERTRIEB
KEYACCOUNT-VERTRIEB

AM TELEFON VERKAUFEN

TYPOLOGIE-VERTRIEBS-
ANALYSEN

Mit der Insight- & Assess-
Vertriebsanalyse wird gezieltes
Rekruting von idealen Vertriebs-
Kandidaten wesentlich erleichfert
und zukUnftige Vertriebs-
Trainings-Schwerpunkie
aufgezeigt.

VERTRIEBS-CONSULTING

In unseren Consultings unter-
stiifzen und beraten wir Sie
beim Recruiting, Erstellen von
Verfriebskonzepten, optimaler
Aufteilung des Verkaufsgebietes,
Anschaffen von CRM-Systemen,
Routenplanungs- und Veririebs-
sfeuerungs-Programmen,

Web 2.0 & e-Commerce-Strategien,
Interimsmanagement, externen
Vertrieb ...

VERTRIEBS-OPTIMIERUNG

Wenn Sie Ihren Vertrieb weiter-
entwickeln wollen, flhren wir

eine ganzheitliche Vertriebs-
optimierungs-Analyse durch,

um mogliche Vertriebspotenziale
zu finden.

Konzepterstellung, marktorientierte

Organisation, detaillierte Planungen,

umsetzen von verkaufsfordernden
MaBnahmen und Controlling
versus Ziele sind dabei die
wichtigsten Elemente.

VERTRIEBS-COACHING

Losungs- und zielorientierte Begleitung
im Vertrieb. Férderung der Selbstreflexion,
Verbesserung der Wahrnehmung und des
Verhalfens, erkennen der Kompetenzen,
steigern der Fdhigkeiten, Potenziale
ausbauen, die Botschaften der Umwelt
verstehen, Probleme erkennen und
auflésen, Ziele fokussieren und erreichen,
Erfolg visualisieren, Selbstbewusstsein
stdrken.

ANALYSE
* Wissen Uber Starken & Schwdchen

PLANUNG
e Strategien & Fdhigkeiten entwickeln

UMSETZUNG
e Konsequentes Gben

KONTROLLE
e Eigenkontrolle & Coach-Monitoring

BEGLEITUNG
* Beim Kunden, Telefon, Mail

dpw-system GmbH
office@upw-system.com
Www.dpw-system.com
www.kompetenz.co.ut
+43 664/333 77 22



